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Wspotpraca z Chinami

Jak osiggac zyski na najbardziej preznym rynku
Swiata

W 2011 r. Chiny staty sie drugg po USA gospodarkg $wiata, wyprzedzajac Japonie. Prognozy zaktadajg,
ze w ciggu najblizszych lat przegonig Stany. Juz teraz zajmujg czofowe miejsce na liscie najwiekszych
eksporteréw swiata. Chiny takze to najwiekszy partner handlowy Polski w Azji, zaréwno pod wzgledem
wartosci wymiany handlowej ogétem, jak i wielkosci importu. Import z Chin wzrést w ostatnich pieciu latach

ponad dwukrotnie.

Szczegolnie polecamy:

e organizacje wspierajgce handel z Chinami

e transport towaru z Chin

e specyfika rynku chifskiego i czynniki sukcesu

e jak zabezpieczy¢ sie w umowie przed nieuczciwoscig
ze strony chinskiego partnera

Zapraszamy:

e osoby prowadzgce dziatalno$¢ gospodarczg,
wiascicieli firm,

® przedstawicieli zarzadu i cztonkdéw rad nadzorczych,

e dyrektorow zarzadzajacych,

e dyrektoréw finansowych i gtdwnych ksiegowych,

e wszystkie osoby zainteresowane wspétpracy z part-
nerami na rynku chiskim.

Korzys'ci: Tematyka konferencji koncentruje sie na spe-
cyfice rynku chinskiego. Wyktadowcy przyjrzg sie szczego-
towo mozliwosci rozpoczecia importu z Paistwa Srodka,
technikom poszukiwania odpowiednich partneréw bizne-
sowych oraz podstawowym zasadom biznesu.

Na podstawie dtugoletniej praktyki wyktadowcéw

omoéwione zostang sposoby transportu towardw z
Chinskiej Republiki Ludowej, wyjasnione kwestie celne i
problemy zwigzane z kontrolg jako$¢ towardw. Skupimy
sie rowniez na zapewnieniu bezpieczenstwa finansowego
w transakcjach handlowych.

Cena szkolenia: tylko 1490 zf netto obejmuje
udziat w konferencji (2 dni), materiaty konferencyjne, po-
czestunki w przerwach, lunch w oba dni.

Cena nie obejmuje noclegu. Istnieje mozliwos¢ rezerwacji
miejsc w pobliskim hotelu KARAT, ul. Sfoneczna 37
Warszawa, tel. 226014411 lub e-mail
hotelkarat@hotelkarat.pl na hasto EXPLANATOR, w
promocyjnej cenie.

Prelegenci:

Piotr Burzynski CEO firmy Importuj z Nami

oraz marek Transport z Chin oraz Raport z Chin,

ktérych misjg jest pomoc polskim przedsiebiorcom

w imporcie towardéw z Dalekiego Wschodu. Handlem
miedzynarodowym zajmuje sie od 10 lat, poczatki jego
dziatalnosci siegajg pobytu w Londynie, kiedy nawigzywat
pierwsze kontakty handlowe i wspétprace z Azjatami. Absolwent
Politechniki Wroctawskiej. W firmie Importuj z Nami odpowiada
za kluczowych klientéw.

Mariola Kusnierczak Import Manager w firmie
8 Importuj z Nami. Specjalizuje sie w zagadnieniach

zwigzanych z wymiang handlowa z Chinami. Pierwsze
doswiadczenia we wspodtpracy z Dalekim Wschodem nabywata
reprezentujac klientow w negocjacjach z kontrahentami
azjatyckimi. Z wyksztatcenia ekonomistka, dzi$ doradza polskim

przedsiebiorcom optymalne rozwigzania w zakresie wspotpracy
handlowej z paristwami azjatyckimi.

Monika Urbaniak Absolwentka Wydziatu Prawa
i Administracji Uniwersytetu Gdanskiego, od 17 lat
zwigzana z agencjami celnymi z dodatkowg praktyka
bezposredniego importera. Obecnie, jako Dyrektor
Agencji Celnej ATC Cargo S.A. reprezentuje przed organami
celnymi poczatkujgcych matych importeréw i eksporterow,
jak rowniez miedzynarodowe korporacje. Wieloletnie doswiad-
czenie oraz znajomos¢ przepisow pozwala jej znajdowac nowe
rozwigzania utatwiajgce obrét towarowy na granicy.
Marcin Karczewski Absolwent Akademii Gérniczo-
& § Hutniczej w Krakowie. Od 2005 roku zwigzany
l z branzg TSL. Zdobywat doswiadczenie w grupie A.P.
Mgller-Maersk A/S. Wspédtzatozyciel, a nastepnie
Prezes Zarzadu spotki Openlog. Obecnie zwigzany
z dziatalnoscig handlowa i operacyjng Spétki ATC Cargo SA,
w ktorej petni funkcje Wiceprezesa Zarzadu.

Andrzej Zacharzewski adwokat, Partner w Kance-
larii Zacharzewski i Wspdlnicy w Krakowie. Specjali-
zuje sie m.in. w obstudze prawnej transakcji w han-
dlu miedzynarodowym ze szczegélnym uwzglednie-
niem Chin oraz w prowadzeniu postepowan sgdowych arbitra-
zowych w sprawach gospodarczych i zwigzanych z miedzynaro-
dowym obrotem handlowym. Od 2008 roku wspétpracuje

z Kancelarig Tian Bo w Pekinie. Prowadzi bloga ,,Chiny i Daleki
Wschéd w Biznesie” (www.chinablog.pl). Autor publikacji

z zakresu prawa bankowego, prawa pracy, wtasnosci intelektu-
alnej, jak rowniez reprywatyzacji.
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Plan konferencji:

DZIEN I: 9.30 — 17.00
BLOK I: IMPORT Z CHIN
1. Czego musi dopilnowa¢ wtasciciel firmy rozpoczyna-
jacej przygode z importem:
a. Podstawowe pytania biznesowe:
Czy wiem co chce kupi¢? Czy znam branze — wiem
gdzie, komu i za ile sprzedam towar? lle moge
stracié¢? Co chce osiggngé importujac towar?

Gdzie znalez¢ dostawcow: Internet, targi, kontakty.

c. Ustalenie ceny:

Co zawiera cena? Jakie sg koszty dodatkowe?
Wstepne negocjacje z dostawcami.

d. Weryfikacja warunkéw realizacji zaméwienia:
dostawa, ptatnosci, czas realizacji, minima produk-
cyjne.

e. Weryfikacja producenta — na co zwréci¢ uwage?

f. Organizacja transportu.

g. Ustalenie wymagan prawnych — obowigzki importera.

2. Dziata¢ samemu czy z posrednikiem?

3. Jak wybra¢ najlepszego posrednika?
a. Czym sie kierowac przy wyborze,
b. Jak sprawdzi¢ posrednika.

4. Proces importu:

przygotowanie; wybor dostawcy i audyt producenta;

probki towaru; kontrakt sprzedazy; produkcja i ptatno-

$ci; kontrole zamdwienia; zatadunek i transport; od-
prawa celna; dostawa do klienta; rozliczenie — finaliza-
cja wspotpracy.

5. Kalkulacja kosztéw importu.

BLOK Il: RAMY KULTUROWE WSPOtPRACY Z CHINSKIM

PARTNEREM

1. Rdinice kulturowe z perspektywy wyjazdu do Chin:
a. Jak sie przygotowac do wyjazdu;

e Co stanowi najwiekszy problem (konsekwencje
braku odpowiedniego przygotowania, brak ttu-
macza, uderzajgce rdznice kulturowe)?

® Co nie stanowi problemu (m.in. wiza, organizacja
hotelu, szczepienia)?

b. Planowanie pobytu:
¢ Jak zaplanowa¢ pobyt, by nie straci¢?
® Na co zwrdcic¢ szczegblng uwage?
¢. Obecnos¢ ttumacza.
2. Relacje biznesowe:
a. Jak dobrze wypas¢ podczas budowania relacji z
chiskim kontrahentem:
savoir-vivre, upominki, wizytéwki, ustalenia ustne
a umowy, formy kontaktu.
b. Negocjacje: guanxi, utrata twarzy, decyzyjnosc.

BLOK Ill: SPECYFIKA WYMIANY HANDLOWEJ Z ChRL
1. Transport towaru z Chin

nadzor operacji importowej

kurier

import lotniczy

import morski

2. Sprawy celno-skarbowe
e stawkicelne
kalkulatory taryfowe
agencje celne
niezbedne dokumenty
listy przewozowe (co powinno znalez¢
sie na liscie przewozowym, liczba kopii)

Dzien 119.00 — 15.00

BLOK IV: KOOPERACJA PRODUKCYINA Z CHINSKIMI
PRZEDSIEBIORCAMI
1. Uwarunkowania prowadzenia biznesu w
Chinach
¢ specyfika rynku chinskiego i czynniki suk-
cesu
® branzowe ograniczenia swobody gospo-
darczej
2. Formy prawne funkcjonowania na rynku
chinskim
® Joint Venture z chinskim partnerem
o z wiekszosciowym udziatem
chinskiego partnera
o z wiekszosciowym udziatem za-
granicznego partnera
e spotka bedgca w 100% wtasnoscia kapi-
tatu zagranicznego (WFOE)
® przedstawicielstwo handlowe w Azji
® rejestracja przedsiebiorstwa za granicg
e spotka z ograniczong odpowiedzialnoscig
i spotka zalezna
3. Schemat rozliczen z partnerami chinskimi
® regulacje celne na rynku ChRL
e system rozliczen na rynku chifdskim
e sprawdzenie wiarygodnosci partnera —
dostep do danych finansowych
BLOK V: ASPEKTY PRAWNE
1. Rozstrzyganie sporéw, windykacja nalezno-
Sci
® podpisywanie umow
® rozstrzygniecia polubowne
e sgdy powszechne i arbitrazowe
2. Umowy
® jak zapobiegad nieuczciwosci ze strony
chinskiego partnera
® redagowanie oraz sprawdzenie popraw-
nosci umow
e umowa o zachowaniu poufnosci (NDA)
® umowa o $wiadczeniu ustug
e sktadanie zamdwienia,
e umowa JV
® umowa sprzedazy i dystrybucji
3. Praktyczny wymiar prawa intelektualnego
w Chinach
e jak zarejestrowac logo, znak towarowy
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Czytelnie wypetnione
Umowa zgfyoszenie grosimy (6 1) 855 00 78
° ° rzestaé faksem na nr:
zgtoszenie uczestnictwa °

|ZI Niniejszym zgtaszamy udziat Wspdtpraca z Chinami

Jak osiggac zyski na najbardziej preznym rynku swiata

nastgpujacych osob w konferencii: Warszawa, 22-23 maja 2014 r.

L e s E€-MA| e s
e e ettt se e aean €M et
B e €M ettt
NQZWA FIFMY e et et te s te et e e s e e eesre e e sese st seae sbeeae enseestesteersaenseneens
.............................................................................. NIP e s e
Kod pOCZtOWY .....cccvevveeceeeereecrerenee, IMIEJSCOWOSE ...ttt et eerte e et ere v s e ae s ereennans
AUTES ettt st ettt e e teete et et ae e ae e eheeuseestea e et aae et aenbe e eae et aeaaennteeteeueeestennee eaeeesaennneeteens
Telefon . FAKS ettt st e e
BranZa ..cccveeeveeeieeeece et eevaereereas Liczba zatrudnionych: do 20 O do 50 [ pow.50 OO
ZAMAWIQJCY cuvveerreeerrreecreerrree e essseecseeesseenseans € M| v e e e
Informacje Rabaty: 5% przy zgloszeniu 2 3 Koszty udziatu w konferencji

osob, 10% przy zgtoszeniu powyzej
dodatkowe: 3 0s6b dla 1 osoby: 1490 zf netto
Po przestaniu niniejszego  Niedokonanie wptaty nie jest Niedotrzymanie powyzszych Zmiana moze nastgpic¢ na co
zgtoszenia otrzymaja rezygnacjg z uczestnictwa w warunkow skutkuje najmniej 3 dni przed planowa-
Panstwo potwierdzenie konferencji. Rezygnacji dokona¢ obcigzeniem zgtaszajgcego nym terminem. W przypadku
jego przyjecia, szczegdty  mozna wytgcznie w formie pisemnej petnymi kosztami udziatu. odwotania szkolenia Explanator
organizacyjne oraz najpozniej w terminie 5 dni Explanator zastrzega sobie dokona zwrotu wptaconych
fakture pro-forma. roboczych przed terminem mozliwos¢ odwotania lub kosztéw uczestnictwa w
Faktura VAT zostanie szkolenia. zmiany terminu konferencji. terminie 5 dni roboczych.

wystawiona po
dokonaniu ptatnosci.

Wyrazam zgode na przechowywanie i przetwarzanie moich danych osobowych dla potrzeb procesu rejestracji zgtoszenia oraz w celach marketingo-
wych dla firmy Explanator zgodnie z ustawg z dnia 29.08.1997 r. o ochronie danych osobowych (Dz. U. nr 133 poz. 883) oraz z ustawg z dnia
18.07.2002 r. o $wiadczeniu ustug droga elektroniczna.
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